Wird diese Nachricht nicht richtig dargestellt, klicken Sie bitte hier.

HALLO MEINE LIEBEN!

Heute mdchte ich als kleinen Impuls far Eure Preis- und Angebotsgestaltung
zwei Schnelle Tipps mit Euch teilen, die Euch dabei helfen, Euer Angebot
fir Kunden noch attraktiver zu machen.

e Warum ein Preis-3-Schritt fiir Dich sinnvoll sein kann (klick)
= Kunden haben gern die Wahl. Ich zeige Euch einen kleinen Trick
aus der Preispsychologie, der leicht umsetzbar und sehr effektiv
ist, um Menschen zu davon zu Uberzeugen, ein Angebot zu buchen.

e Warum kurze Kurse sich fiir Kunden oft attraktiver sind
(klick)
= Lange Kurs-Laufzeiten haben zwei Nachteile fir den Kunden: Man
muss sich langer festlegen und mehr flr sie bezahlen. Zwei Aspekte,
die sich auf die Kaufentscheidung ungunstig auswirken kénnen. Hier
ist ein sinnvoller Mittelweg gefragt, denn manchmal ist weniger
tatsachlich mehr ®

Ansehen kdnnt Ihr die beiden Schnellen Tipps wie immer auf meiner
Facebook-Seite. Klickt einfach auf das jeweilige Bild und Ihr kommt direkt
dorthin.
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Meine Lieben, ich hoffe, diese Tipps geben Euch hilfreiche Anregungen fur
Eure Preis- und Angebotsmodelle. ©

Ich wiinsche Euch einen schénen Freitag und einen guten Start ins
Wochenende![]

Herzliche Grulie

Eure Tina
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